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L’INTERVISTA ARIDE MISSIROLI, PRESIDENTE DEI COMMERCIALISTI DI FORLI-CESENA

«Nel 2015 I'export trainera la ripresa

di LUCA ORS!

LA CRISI non allenta la sua presa
sulle aziende della provincia di
Forli-Cesena. «La forte recessio-
ne iniziata sette anni fa, ad oggi
non puo ancora dirsi superata, af-
ferma Aride Missiroli, presidente
dell’Ordine dei commercialisti di
Forli-Cesena. E anche nel 2014
«la salute delle nostre imprese,
espressa in termini di valore ag-
giunto, ha registrato una lievissi-
ma diminuziones.

Quali prospettive per il

20157
«Dovrebbe registrarsi un’inversio-
ne di tendenza e un ritorno all’au-
mento del Pil, oltre alla riduzione
del tasso di disoccupazione. Il pre-
vedibile indebolimento dell’euro
dovrebbe poi consentire una mag-
glore competitivita alle nostre im-
prese che operano sui mercari in-
ternazionali».

Quali scenari per I'export?
«E previsto un deciso aumento
(5,0%). A fine anno, il valore delle
esportazioni dovrebbe superare
del 10,2% il livello massimo pre
crisin.

Quali settori soffrono di piu?
«Come emerge dall'interessante
rapporto della Cciaa di Forli-Cese-
na, nel 2014 quasi tutd i settori
economici hanno registrato dimi-
nuzioni, anche consistenti, in ter-
mini di fatturato e di occupazio-

«Nel corso di quest’'anno
dovrebbero registrarsi
un ritorno all’aumento
del Pil, oltre alla
riduzione del tasso

di disoccupazione»

ne. | settori pit in ditticolta sono
sicuramente costruzioni e agricol-
tura, ma con una flessione della
provincia inferiore a quella regio-
nale».
Dove va meglio?
«Siosserva un lieve aumento per 1
settori industria e servizi»,
Il sistema imprese come ha
reagito alla crisi?
«Innovando ed espandendo il pro-

.‘n
prio mercato in ambito interna-
zionale»,

Qual &l punto di maggior de-

bol eua;
«Le piccole dimensioni delle im-
prese, e quindi dalla scarsa capaci-
1a di accedere al credito bancario.
In qualche caso, pero, essere pic-
coli costituisce un vantaggio, per-
ché consente di reagire ai muta-
menti del mercato con maggiore
flessibilita rispetto alle grandi im-

prese. Un altro elemento da pren-
dere in considerazione & la neces-
sitd di potenziare la cultura im-
prenditoriales.
Tradotto?

«Migliorare la capacita di pianifi-
cazione dell’attivita aziendale at-
traverso la predisposizione di busi-
ness plan, di budget finanziari ed
economici, nonché di effettuare
un rigoroso controllo di gestio-
ne».

Piccoli compet1t1v1 con le ret1 d’1mpresa>>

La fine della crisi & in vista?
«L’elevato tasso di disoccupazio-
ne, pitt alto degli anni anteriori al
2008, sta a dimostrare che non sia-
mo ancora usciti dal tunnel. Ne
usciremo non tanto guardando al
passato, ma pensando a un nuovo
modello di sviluppo e a imprese
che sviluppino idee imprendito-
riali e a tipologie di business inno-
vative, che guardino allinterna-
zionalizzazione come fattore stra-
tegico del loro sviluppo».

Non é facile, per i piccoli.
«Anche loro dovrebbero guardare
al mercato estero, attraverso la co-
stituzione di reti di imprese, isti-
tuti pitl leggeri € meno strutturati
ma capaci di superare la rigidita
di cui possono soffrire i consor-
AN

Come va il rapporto delle im-

prese con le banche?

«In fase di miglioramento, anche
e soprattutto a seguito alla politi-
ca di quantitative easing (acquisto
di bond negoziati sul mercato
dell’Eurozona) iniziata dalla Bee.
L’enorme quantita di moneta che
le banche potranno immettere sul
mercato dopo la vendita dei bond
alla Bee, attraverso la concessione
di maggiori finanziamenti a im-
prese e famiglie, dovrebbe stimo-
lare sensibilmente la ripresa eco-
nomica. Come mi riferiscono al-
cune fonti bancarie, lo strumento
e utilizzato in modo crescente dal-
le banche, ma naturalmente occor-
re che le imprese abbiano i requi-

««Buoni segnali
per chiopera
sui mercati esteri»

«Nel 2105 é previsto
un deciso aumento
dell’export (+5,0%).
A fine anno, il valore
complessivo

delle esportazioni
dovrebbe superare
del 10,2% il livello
massimo fatto segnare
prima dellinizio
della crisi del 2008».

ESPERTO

Un operaio al lavoro.
Sotto, Aride Missiroli
& alla guida dei dottori
commercialisti

di Forli-Cesena

dal 2012, quando

fu eletto presidente
dell’Ordine

con il 64,3% dei voti

sill economici e patrimoniali ne-
cessari per I'affidamento».

| commercialisti possono aiu-

tare le imprese a uscire dalla

crisi?

«Nell'immaginario collettivo, il
commercialista & colui che ti con-
sente di ridurre il carico fiscale.
C’¢ anche questo, ma la professio-
ne deve trovare, nei prossimi 4-3
anni, una nuova dimensione di ti-
po consulenziale. Non si tratta so-
lo di intervenire per la rax plan-
ning ma anche e soprattutto nella
consulenza aziendale, nella sua ac-
cezione piu ampia. Purtroppo, ad
oggl, il nostro ordinamento co-
stringe 'impresa (e il commercia-
lista che la assiste) a occuparsi pre-
valentemente di adempimenti fi-
scali, spesso inutili anche sotto il
profilo del gettito erariale».

Che cosa deve cambiare?
«Auspico una forte delegificazio-
ne in ambito fiscale, per darci la
possibilita di svolgere le attivita
per cui ¢ nata questa professione.
Ricordo che il ricorso al commer-
cialista, che possiede una prepara-
zione di tipo universitario e che
ha superato un esame di Stato, &
una delle soluzioni migliori per
fornire all'impresa una consulen-
za a tutto campo. Anche nel rap-
porto con le banche, il commercia-
lista puo fornire un apporto decisi-
vo all'impresa, attraverso la predi-
sposizione di un business plan e di
una attenta e precisa pianificazio-
ne finanziaria ed economica».

La ricetta

«Dalla crisi si esce

non tanto guardando

al passato, ma pensando

a un nuovo modello di sviluppo
e a imprese che sviluppino
idee imprenditoriali

e a tipologie di business
innovative»

IL credito

«|l rapporto non sempre facile
fra le imprese

e gli istituti di credito é in fase
di miglioramento, anche

e soprattutto a seguito

della politica di quantitative
easing iniziata poche settimane
fa dalla Bce»

Punto debole

«Le imprese dovrebero
migliorare la capacita di
pianificazione dell'attivita
attraverso la predisposizione

di business plan, di budget
finanziari ed economici, nonché
di effettuare un rigoroso
controllo di gestione»

Il professionista

«ll ricorso al commercialista
rappresenta una delle soluzioni
migliori per fornire all'impresa
una consulenza a tutto campo.
Anche nel rapporto

con le banche possiamo
fornire agli imprenditori

un apporto decisivo»



